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Coinlist背后的男人：NavalRavikant的“天使”之路

2017年，IXO “文明生长”之时，加密资产融资平台 Coinlist 应运而生。合规大
约说正轨，是让它快速在市场中站稳脚跟的“取胜之匙”，Coinlist 在辅佐项目融
资时，会对项目中止完备的尽调，方式涵盖团队、产品、市场、买卖条件、法律结
构和代币经济学等范围。正所谓选择是双向的，Coinlist
对不同的投资人也有不同的资产央求。故此，Coin Center 负责人 Peter van
Valkenburgh 以为，Coinlist 为紊乱的 IXO 现象带来了肯定的“硅谷公信力”。
想必正是基于这样的前期调查，给予它以“Where early adopters invest in and
trade the best digital assets. ”作为 Slogan 的自傲，甚至让投资者将 Coinlist 
视作“财富密码早知道”的渠道之一。除了早期“硅谷公信力”和往常的“财富密
码早知道”的称号，Coinlist 还被称为币圈 AngelList。不只是由于两个平台都会
对想中止融资的项目中止精细、松散的延迟调查，双方高度重合的高管团队也是主
要缘由之一。Coinlist 除了 CEO Andy
Bromberg，其他几位区分开创人、顾问，包括 CTO、COO 和产品总监均来自
AngelList。本期烤仔观察的主角——Naval
Ravikant也是这些“重合”之一。他既是 Coinlist 的开创人 ，又是 AngelList
的开创人。出世于印度孟买的他在 9 岁时与母亲移居纽约，从此末尾了他在美国的
生活。大约也是基于他大学时期曾在国际律师事务所 Davis Polk＆Wardwell 的实
习阅历，让他对监管与合规有着肯定的央求。但是即使有一些法律阅历，那时的他
在风投上仍是一个“小白”选手。“悲伤”的故事要从 2003年，Ravikant
和其他散伙人区分创立的 Epinions 被收买时说起，事前，Ravikant
因不懂风投行业的买卖规则，签署了一份使他们股权一文不值的收买协议。固然，
2005 年双方就此事达成和解，但足已让事前的 Ravikant 深深感遭到了风投市场的
恶意。在强势的资本面前，守业者对风投界的游戏规则知之甚少，于是 Ravikant
和 Nivi 于 2007 年创立了 AngelList 的前身——博客 Venture
Hacks，辅佐守业者了解精细的守业和融资流程，之后便展开成为明天的
AngelList。随着 AngelList 的逐渐弱小，Ravikant
投资也从未停歇，他胜利从风投市场的小白生长为一位顶级投资人，曾投资
Twitter、ClubHouse、Uber 等 200 余家企业。据统计， 他每年投资 4-6
次，每家公司投资额度为 5 万- 50 万美元。但就像他说的，“Raising funding
for good businesses is (slowly) getting easier. But picking good businesses
is getting harder.”。他所遵照的是投资逻辑是：从一万家公司中选择出五百家具
有潜力的企业，再从中选出五位“winners”为他们加码投资。“I’ve thrown a
lot of darts.”，Ravikant
“广撒网”式的投资也会遇上不良投资，但是他对此并不太关心。由于，以
Twitter 为例，作为第一轮投资人的他早已取得400 倍的收益；作为 Uber
的第一位投资人，他的投资已增加4000 倍。所以他的优质投资为他带来的惊人报
答足以抵消不良投资为他带来的丧失。这位在硅谷闯荡的投资人的尖锐嗅觉不只让
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他投资了很多现已成行业“独角兽”的企业，更让他早早就末尾关心加密范围。20
14 年，他公布文章《The Bitcoin Model for Crowdfunding》，这是他关于在加
密范围中融资的思索。他于文末写道：“比特币不只仅是一种货币，也不只是一种
协议。它是一个真正众筹的方式战争台——封锁、散布式和活动性十足。”然后，
在通证融资的澎湃波涛中，他与Filecoin开创人 Juan Benet 一同推出了 Coinlist
这个平台。他的加密投资之路也由此封锁。往年 2 月份，在“Top 100 Crypto
Influencer”位列第五的他还在 ClubHouse 中表示，“I’vedecided to actively
focus on crypto for the rest of my career”。正如他所说，“我突然见地到，这
是解脱中心式技术垄断的一种方式，这是一种解脱金钱中介以及通货收缩的方式…
…我没法去想其他任何事情。” 对加密技术“中毒”的 Naval Ravikan 至今已投资
20 余个加密项目，其中还包括大热NFT买卖平台OpenSea、区块链游戏鼻祖Crypt
oKitties及其开拓团队Dapper Labs。其投资的局部加密项目不只如此，狂热的
Naval Ravikant 还曾在 14 分钟内公布了 36
条关于区块链的推文。“我一直在思索这个效果，睡着后又中午醒来。黄昏 3
点，我在 Twitter
上梳理出整个进程。”而这一切始于他的第一条推文：“Blockchain will replace
networks with markets.”。他以为，资金以及宗教、公司、路途、电力等都是不
同类型的网络。至于路途如何成为区块链网络，Naval Ravikant 也做出了十分诙谐
的神往。他在某次采访中表示，“自动驾驶汽车之间相互竞价，以取得占道的权益
；（你可以想象，一辆汽车向另一辆汽车传达音讯：“我希冀红灯往常变成绿灯，
为此手段，我甘愿支付X币”）。”这一运用场景令他很冷静。在这被称为“史诗
般的 twitterstorm”中，他还自傲地表示，“Blockchains port the market
model into places where it couldn’t go
before.”（区块链将市场方式引入全新阶段。）你以为“语录巨匠” Ravikant 只
是爱表达？梦想上假定没有他阅读的积聚，他也无法能有如此深度且继续的思索。
终究他以为，“earn with your mind, not with your time.”。所以，他还十分乐
于与人分享那些他发觉的好书，”假定我读了一本书后觉得它十分好，那我就会多
买好多本。一局部送人，一局部放在家里的各个角落。最近我发觉自己更多地在重
读以前的书，而不是读旧书。”不过，热衷于阅读的他并不是翻开一本书就肯定要
从头读到尾的志愿症。他愈加偏爱不糜费时间的阅读方式，即从任何你感兴味的中
央开端，读到无聊的方式就跳过。经过将各种书籍都当作短篇幅的博客文章或短短
几行的推文看待的方式，他积聚了更多他感兴味的知识，也让他再次爱上读书。
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