
智行理财网
用友通t3典型业务处理 销售管理(用友t3用友通案例)

前言

不知不觉2020年已走到了第三季度了，每到月、季、年尾巴的时候或许都需要写相
关的业绩总结，比如业务人员做销售数据分析时，做出的分析并不理想，不知道销
售分析报告怎么写才能让领导满意？虽然小编无法帮大家做分析、写报告，但为大
家提供一款能帮忙做分析的工具小编能做到。下文中，小编以业务员时常要接触的
销售分析为例，如何挖掘销售数据背后的价值，让自身的销售报告更有特色？我们
来看下数林BI软件中设置销售分析报表案例。

销售数据多维度组合分析

哪种商品更有销售前景？

哪些业务员更有销售的潜质？

哪些地区或属性的客户对企业更有价值？

......

企业管理者想了解公司的销售业绩情况，面对上述较为的分析需求，这些在传统ER
P软件中是无法实现的，需要依靠人工手动导出数据整理分析，但在数林BI分析软
件中，用户随时可做出想要的分析，如图：
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......

上文所展示BI分析报表案例,数据来源于金蝶K/3系统，仅为演示数据。在不更换原
有的ERP系统前提下，数林BI软件可将多公司、多账套的金蝶K/3系统数据抽取到数
林仓库中（金蝶KIS旗舰版/专业版/用友U8、T6、T3等ERP软件同理），让用户较
为复杂的销售分析诉求轻松可实现，也能让自身的销售分析报告更有内容可写。

当然，关于销售分析报表，数林BI中还设置了其他分析主题，让管理者可透过多维
度的分析，层层穿透公司业绩。感兴趣的用户可查看我们之前分享的其他销售分析
报表，这里不再一一描述。

结语

其实，想给领导呈现一份好的销售分析报告说难不难，说简单也不简单，但用户可
借助数林BI软件自主设计多维度的销售分析报表，为自己的销售报告增加价值，赢
得领导的青睐。
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