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在大盘1月25日下跌时，用友网络却公告获53亿定增。

据当日盘后公司公告，顶级私募高瓴、高毅资产掘金定增市场，纷纷获配用友网络
的定增。
其中高瓴旗下公司获配10亿元（高瓴是本次主力，获配规模最大），高毅资产旗下
产品合计获配4亿元，葛卫东获配2亿元。

1月25日，公司披露非公开发行A股股票发行情况报告书，这次定增项目发行股票
数量总计为1.66亿股，募集资金总额为52.98亿元，发行价格为31.95元/股，最终
共有17名认购对象成功获配（见下表）。

具体来看，HHLR管理有限公司(高瓴资本旗下)获配3129.8万股，获配金额近10亿
元；另外高毅资产旗下两只产品也在列，其中高毅资产-高毅-晓峰1号睿远基金获
配625.9万股，高毅资产-高毅-晓峰2号致信基金获配625.9万股，高毅资产旗下两
只私募产品合计获配金额近4亿元，此外，本次17名获配对象中唯一的自然人，私
募大佬葛卫东获配2亿元。此外，还有申万宏源、华融、易方达、广发、摩根大通
（J.P.Morgan）、摩根士丹利等海内外知名机构参与本次定增。

值得注意的是，葛卫
东早就已经是用友网络的“老股东”了。
Wind数据显示，早在2017年三季报时，葛卫东便新进成为了用友网络的第6大流
通股股东，持股数量为3945.22万股，之后其持股数量曾有所变动，截至2021年三
季报时，葛卫东位列用友网络第五大流通股股东，持股数量为1.15亿股，在本次定
增股份正式上市以后，其持股数量将进一步增加。

能够被高毅、高瓴等众多知名投资机构以及投资大佬葛卫东同时看好的用友网络究
竟成色如何？

用友网络长期专注于企业软件与服务市场，是中国最大的财务软件提供商、亚太本
土最大的企业管理/ERP软件提供商，是中国企业数智化服务和软件国产化自主创新
的领导厂商。

行业地位上：
公司位居企业云服务市场第一、企业APaaS云服务市场第一、中国企业应用SaaS市
场占有率第一、中国ERP云市场份额第一。

根据2021年三季报最新表述：

公司在全球及中国权威机构的调研中获得多项第一。根据Gartner研究报告，用友
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是唯一入选全球企业级应用软件TOP10的亚太区厂商，唯一入选Gartner云ERP市
场指南的中国厂商、连续两年入选Gartner人力资源管理（HCM）市场指南。公司
作为协办单位参与举办了中国信息化百人会2021年峰会，参与了“2021全球数字
经济大会”、“2021世界互联网大会”、“2021中关村论坛”等活动，向业界展
示用友BIP（商业创新平台）的理念和应用案例，提升了用友BIP的认知度和影响力
。

涉及的概念：企业云、数字经济、财务、ERP。

本次定增，募集资金主要用于用友商业创新平台YonBIP建设项目、用友产业园(南
昌)三期研发中心建设项目和补充流动资金及归还银行借款。其中，用友商业创新平
台YonBIP建设项目总投资额为45.97亿元，用友产业园(南昌)三期研发中心建设项
目总投资额为6.28亿元。

YonBIP
建设项目是用友网络的战略性重点项目。
用友网络表示，YonBIP基于新一代的数字化、智能化技术，构建基于技术平台和商
业应用的企业云服务平台。通过使用YonBIP，企业(包括其中的各类各级组织与角
色)、相关组织与个人可便捷地开展商业创新，使商业创新超越了技术、商业两道专
业屏障，变得更加简便化、大众化、社会化。YonBIP目标是服务超过千万家的企业
客户、汇聚超过十万的企业服务的生态伙伴、连接超过亿人的社群，实现千亿营收
。

用友网络披露的可行性分析显示，YonBIP项目建设期为3年，税后财务内部收益率
为19.50%。

在去年12月“洞见2022第五届中国企业服务年会”上，用友BIP的两个重点产品，
YonBIP与YonBuilder，分别荣获“2021中国数字化平台年度影响力产品奖”、“
2021中国低代码平台年度影响力产品奖”。

根据《2022中
国企业数智服务市场趋势报
告》，海比研究院预计，2022
年我国企业数智服务市场总
体市场规模突破4万亿元。
同时，在未来三年，在新技术、新场景、新模式、新业态的加持下，预计总体市场
会有较大的增长潜力，复合增长率达到20%。

数智化正加速改变商业世界，BIP的出现，让企业、相关组织及个人，简单、便捷
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、随需、随时、随地开展商业创新，使商业创新打破了技术、商业、成本三大障碍
，变得简单、便捷、大众化、社会化，这是技术驱动的又一个层次的商业革命。

公司财务方面，根据2021年三季报，归母净利润在2020年同比增长为负的情况下
，2021年前三季度同比增长高达913.76%。

但值得注意的是，扣非后净利润却为负（-1.77亿元）。若分季度来看，2021年第
三季度扣非净利润为-0.96亿元。

用友网络表示，
2021年三季度亏损增加是因转型云服务业务导致相关投入增加，云服务业务已成为
最主要的收入来源。根据公司2021年三季报描述：

报告期内，公司云服务业务实现收入252,640万元，同比增长83.0%，占云服务与
软件业务整体收入的54.2%，较半年度占比增加3.2个百分点，较去年同期占比增加
17.5个百分点，公司云服务业务已成为公司最主要的收入来源。

报告期内，公司云服务业务年度经常性收入（下称“ARR”）实现117,986万元，
较半年度环比增加34,627万元，环比增长41.5%；公司云服务业务合同负债130,43
0万元，较上年年末增长20.3%，同比增长38.5%，其中，订阅相关合同负债70,24
3万元，较上年年末增长48.5%
，同比增长72.4%。
公司ARR、云服务业务合同负债和订阅相关合同负债的高速增长，为公司云服务业
务收入和订阅收入的持续高速、高质量增长提供了坚实保障。

而上述数据从另一个角度看，其实也代表着用友网络的战略转型，从财务软件转型
到云服务上，公司基本面的变化或是机构看好的理由之一。

此外，公司涉及的数字经济、工业互联网概念，或同样是机构看好该公司理由。

从近期工信部牵头发布的一系列“十四五”规划文件中，以数字化赋能制造业已经
成为显著的趋势，文件规划指引到2025年，企业经营管理数字化普及率达80%，数
字化研发设计工具普及率达85%，关键工序数控化率达68%，工业互联网平台普及
率达45%。从用友的产品体系看，已经具备赋能企业数字化的全产业链布局。

最后，近期又快到年报季，根
据历史财务数据来看，
用友网络每年四季度的收入往往会大幅增长，这让市场也有了一定的期待。
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近日有投资者在互动平台询问公司，“为什么每次到第四季度收入就会大幅度增长
？”

公司表示，结合历年数据来看，公司主营客户为大型企业客户，根据大型项目实施
以及客户验收进度，四季度通常为公司收入确认旺季。

说个有意思的事，在定增公告后的第二天上午（1月26日），中金公司发研报标题
为“定增落地注新血，数字经济立潮头”，笔者由于权限无法观看该研报。研报标
题很大，颇有“夺取香江定价权”的气势，不过从股价表现看，26日上午开盘1小
时（上午9点半至10点半）跌1.35%，表现欠佳。

本文源自财华网
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