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#律师来帮忙#

这样正规的公司，这样诱人的合同，这样近乎天上掉馅饼的项目，又如何不让我们
这两个想一夜翻身的破产者动心呢？干，必须干！

秦东和我是大学同班同学，一起厮混3年又相继被退学的我俩绝对称得上难兄难弟
。

被开除后，我选择出国留学，而他从社会底层开始打拼，10年后再聚首，他已身家
过亿，而我也算略有小成。而2018年，我俩再次“共进退”——工程起家又投身
于地产行业的他，在丹东东港投资的地产项目因一系列关键人物的锒铛入狱而烂尾
，资产几乎耗尽，而我自己的科技公司也因融资失败、资金链断裂而破产。

2019年3月的一天，我俩无所事事，坐在乌镇的运河边喝酒散心，一个在某地海事
局工作的发小王处长来了个电话，说他有个叫李想的大学同学，长期从事海运相关
生意，现在手里有个好项目，问我有无兴趣。那是MCB海洋工程公司的海上石油钻
井平台结构焊接项目，在T市沿海新区，我上网一查，无论项目体量还是真实程度
都没有问题。MCB是行业中名气颇大的上市公司，承接过诸多国际上著名的工程，
能和这样的公司合作，我们求之不得。

我和秦东对海洋工程的结构焊接一窍不通，但我们觉得这不是问题——搞建筑工程
，我们也不懂图纸、不懂现场施工具体工艺，就是搞“人事”，做的是工程上下各
方关系的疏通、现场施工队伍的管理，说白了，我们操心的是拿到好项目、且能找
到最专业的人来干活就行。所以，管他是海洋工程还是船舶建造，只要利润足够大
而且人家还敢让我们干，我们绝对不会有任何犹豫。

对于项目，我们真正关心的其实只有3点：利润、回款周期、项目方是否可靠。李
想的办事效率很高，半个小时之内，就把工程相关信息、图纸、报价全部发了过来
，还附上一份带有MCB公司落款和公章的合同样本。合同中明确约定好回款周期为
入场后的第二个月末，按照实际工作量进行结款，同时标明了几种违约的惩罚——
是行业内“压一个月工程款”的常规付款方式，没什么特别，我们相信MCB一定会
按时付款——毕竟上市公司在付款和社会影响方面都是有保证的。

我们通过关系找到一位结构焊专家，他看完图纸的反馈让我们心花怒放：“这些项
目资料和图纸如果是真的，一支标准配置的队伍一个月最少能干出300吨，就算你
们揽下来分包给工程队，每吨的价格不会超过1000元！”

天哪，分包的价格不到1000元！而合同中标明的价格是1800元！如果拿到项目后
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分包，按照一个月产出300吨、每吨800元的利润来计算，那每个月我们至少有24
万的毛利润！若我们自己组织队伍干，利润绝对会更高！

这样正规的公司、这样诱人的合同、这样近乎天上掉馅饼的项目，怎么能不让我们
这两个想一夜翻身的破产者动心呢？干，必须干！这么好的事，傻子才会拒绝呢！

“狸猫换太子”，是工程圈的大忌，项目的甲方从一家上市公司换成了一家查不到
的小公司，我们自然产生了质疑。曾总淡定地解释，说MCB公司的体量太大，项目
又实在太多，为了方便管理，每一个项目分成一个项目部进行单独管理，而“卓越
海洋”就是其中的一个项目部。

“要不你们把合同拿回去好好研究，研究完了再来找我？”曾总明显不耐烦了，抬
起屁股就要往外走，还扔下一句，“不过下次我什么时候有时间，那可真不好说了
。”

“别别，我们签，现在就签。”秦东赶紧拦住了他。

我俩来T市已经3个星期，已经等不起了。因为无论是否进场，工人的工资和吃喝拉
撒我们一分钱都不能差。即便我俩心中都有疑虑，但山穷水尽，也宁愿去赌一把。
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秦东稍微留了点心眼，在曾总要求以现金的方式支付10万保证金、6万现场管理费
和6万“介绍费”时，他以没有携带银行卡为由，坚持用网银转账。

合同签订了，各种费用也交完了，接下来自然就是名正言顺地准备入场施工。回到
酒店，我和秦东开始做工程预算。

来T市之前，秦东凑出了100万现金，我卷走了家里所有的存款又管朋友借了20万
，还让媳妇从银行贷了30万。这200万的现金看起来够维持一段时间，但刨去工程
保证金、加上各种工具采买、租房子、置办办公生活用品，真正能用作流动资金的
，也就140万左右。

按照合同规定，现场工人入场前必须经过MCB公司的焊工考试。这对于我们重金请
来的技术工人根本就不叫事儿，但因为等待考试，工人们在宿舍里又等了接近两个
星期。连第二支队伍的8个人也已经到位了，曾总那边还在找各种理由不让我们入
场。

从清明节到五一长假，我们前前后后到T市的20余人，连工程现场的大门都没有进
去。我和秦东一个黑脸一个红脸，软硬兼施，曾总终于说出了实情：“哥们，实在
对不住，我们‘卓越海洋’在现场出了问题，被MCB公司除名了。这样，我和另外
一家分包（商）谈过了，我们之间的合同由他们继续执行，对于你们来说，只是换
了个甲方，其他的都没有任何改变，也不用多掏一分钱……”

娘的，孩子还没生出来，这就直接要给我们换“妈”了？

我俩刚想发作，可曾总两句话就让我们乖乖就范了：“人家是看在我的面子上才给
你们的优惠政策，你们可以跟新公司重新签订合同，但人家要求的保证金是30万。
而且，重签合同的话，你们还得重新在场外排队等候。”

如果再等两星期，那我们真的就要崩溃了！而且，我们又如何能多掏出20万的保证
金呢？

我俩别无选择，被曾总送到了他办公室隔壁一家叫“富强”的公司，一个叫纪涛的
高个子秃顶上海人接待了我们。

纪涛看起来热情、爽快，话不多说，直接带我们进现场到他负责的工地上转了一圈
：“看到没？我这地方活儿有的是，只要你们能干，要多少有多少。”

纪涛带我们进了现场，这让我俩对他信任感倍增。不过我俩还是谨慎了许多，随机
找了不下20个工人和安全员询问，才完全确认了那片场地确实是“富强”的，而且
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，纪涛与每支施工队伍的队长都很熟。

“那我们什么时候能进场考试？”秦东问。

“什么狗屁考试，明天你们就进场干活，老子的人不需要考试！”纪涛拍着胸脯，
一脸的霸气。

折腾了一大圈，总算遇到“正主”了。我和秦东暗暗地松了口气，安排好进场的相
关事宜后，晚上便拉着纪涛吃吃喝喝以示感谢。纪涛半瓶白酒下肚，说出了句让我
俩毛骨悚然的话：“兄弟啊，你们被骗了，曾鹏（曾总）根本就是个骗子，他手头
压根就没有项目，只是把你们骗来，收完保证金和管理费就走人了，让他骗的人多
了去了！”

纪涛看出了我们的愤怒，给我俩每人发了根“软中华”，又殷勤地点上，接着说：
“你们放心，我这个人很讲义气，而且我手头确实有大量的工程需要队伍来完成，
既然你们已经被曾鹏骗了，我也不想再难为你们，咱们可以按照你们跟曾鹏的合同
来执行，也可以重新立个合同，保证金和管理费，我一概不收，你们只要进场干活
，价格和付款日期统统不变，怎么样？”

说完，纪涛当即起草了一份不用我们再花一分钱的合同，并率先签了字、加盖了公
章。

我和秦东的酒量都很好，三下五除二地放倒了纪涛，把他送回了家，然后我们直接
打车去了派出所。

我们没想到，接待我们的值班民警，居然比我们还了解这个骗人的套路，不用我们
多说什么，就直接帮我们开始补充，然后无奈地耸了耸肩：“这件事我们会调查的
，但结果可能不会很乐观，你们做好心理准备。这种案子我一周怎么也得碰上个两
三起，但都没有办法立案，更不可能去抓人，我们和工商等部门也排查过几次，但
这帮人根本就没有任何破绽，除了撵走几个经营手续不全的，剩下的也真拿他们没
办法。”
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