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摘要

2019年3季度，各省区域银行理财业务竞争仍然激烈，头部效应显著，地区间银行
实力差距拉大。已有3家大型城商行获得了理财子公司的筹建批复，子公司带来的
政策红利有助于推动其实现市场竞争力的飞跃；其余头部区域银行均积极加强在投
研、人才和系统等方面的建设，争取加快产品转型，并为理财子公司打下基础；经
济落后地区和实力较弱的银行份额占比继续下降，多家银行特别是一些农村金融机
构已经选择退出理财产品发行市场。具体来看，江苏、浙江、广东、山东区域银行
的理财能力相对优势进一步加强，四省区域银行在理财能力百强名单中共占据了总
榜单的40%，较2019年2季度上升了1个百分点。

从发行主体类型来看，2019年3季度，城市商业银行的产品存续数量为34792款，
环比增加0.78%，存续规模为4.59万亿元，环比增加0.57%；农村金融机构（包括
农商银行、农信社、农合行）的产品存续数量为24203款，环比减少4.34%，存续
规模为1.47万亿元，环比减少11.22%。

从认购对象来看，2019年3季度，城市商业银行存续个人非保本理财产品23312款
，存续规模估量为3.75万亿元，在城市商业银行非保本产品存续规模总量中占比约
为90.28%；城市商业银行存续机构非保本理财产品1356款，存续规模估量为0.26
万亿元，在城市商业银行非保本存续规模总量中占比约为6.21%；城市商业银行存
续同业非保本理财产品489款，存续规模估量为0.15万亿元，在城市商业银行非保
本存续规模总量中占比约为3.52%。农村金融机构（包括农商行、农信社、农合行
）存续个人非保本理财产品14058款，存续规模估量为1.00万亿元，在农村金融机
构非保本产品存续规模总量中占比约为86.16%；农村金融机构存续机构非保本理
财产品543款，存续规模估量为0.07万亿元，在农村金融机构非保本产品存续规模
总量中占比约为6.07%；农村金融机构存续非保本同业理财产品223款，存续规模
估量为0.09万亿元，在农村金融机构非保本产品存续规模总量中占比约为7.77%。

截止2019年11月15日，市场上已有5家国有行、2家股份行的理财子公司开业，2
家全国性银行、3家城商行的理财子公司申请获得了监管批复，徽商银行作为中部
地区首家获批的理财子公司，体现了监管层对于中部地区区域性银行发展的重视。
此外，在拟设立理财子公司的城商行中，还有12家银行等待监管批复。整体来看，
资管业务发展较快、理财产品存续规模更大的区域性银行更容易在较短时间内获批
。与此同时，3季度存续理财产品的区域银行有326家，较2季度减少了51家，小型
银行的退出将促使区域银行资管业务集中度进一步提升。
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【转载本报告请注明来源：普益标准（ID：pystandard），如需获取完整版报告P
DF版，请添加普益君微信：pystandard01。】

普益标准·区域银行理财能力分省份排名报告（2019年3季
度）

研究员：康箐芸 余新月

此次区域银行理财能力排名以2019年第3季度为观察期。我们对观察期内各家区域
银行理财产品进行统计与评价，同时以评估问卷调查的形式对各家银行理财业务的
产品研发、投资管理、风险管理、产品销售、信息披露等方面进行考察与分析。

本排名报告所界定的“区域银行”是指除大型国有银行和全国性股份制银行以外的
其它具备理财业务开展资质的区域银行。在对区域银行进行分省份排名时，主要依
据为各区域银行的法人注册所在地，这也与排名体系所纳入的绝大部分商业银行经
营区域相一致。

编制区域银行分省份排名报告的意义在于更直观地展现各省份内和省份之间的银行
理财能力差异，向各界社会公众揭示银行理财能力更为出色的各省城商行和农商行
。区域银行竞争力的提升对于中国金融体系的均衡发展意义重大，这有赖于第三方
研究咨询机构深入细致的研究和揭示工作。编制区域银行分省份排名报告还为各区
域银行了解区域经济、金融特征对银行理财业务发展的影响提供了方便，这有助于
各区域银行因地制宜地制定理财业务发展策略和从其他区域银行获取发展经验。

2019年3季度《普益标准•区域银行理财能力分省份排名报告》采用自2019年2季度
开始启用的“普益标准•银行理财能力排名体系5.1版”，5.1版排名体系更加注重对
非保本理财产品的考量，与此同时，考虑到目前大部分银行机构仍有保本型理财产
品存续，因此，在排名体系中继续考虑保本型理财产品的影响，但重要程度有所弱
化。此外，排名体系还增强了对净值型产品的考察，以跟踪过渡期银行理财净值化
转型进程；在产品丰富性指标方面，根据市场情况新增1万元投资门槛类型；产品
对象类型方面，新版排名只考虑个人与机构产品类型，不再考虑同业产品类型。我
们的数据来源于银行通过公开渠道披露的信息、与银行签订的数据交换协议及每季
度银行反馈的动态问卷。

从发行主体类型来看，2019年3季度，城市商业银行的产品存续数量为34792款，
环比增加0.78%，存续规模为4.59万亿元，环比增加0.57%；农村金融机构（包括
农商银行、农信社、农合行）的产品存续数量为24203款，环比减少4.34%，存续
规模为1.47万亿元，环比减少11.22%。
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从认购对象来看，2019年3季度，城市商业银行存续个人非保本理财产品23312款
，存续规模估量为3.75万亿元，在城市商业银行非保本产品存续规模总量中占比约
为90.28%；城市商业银行存续机构非保本理财产品1356款，存续规模估量为0.26
万亿元，在城市商业银行非保本存续规模总量中占比约为6.21%；城市商业银行存
续同业非保本理财产品489款，存续规模估量为0.15万亿元，在城市商业银行非保
本存续规模总量中占比约为3.52%。农村金融机构（包括农商行、农信社、农合行
）存续个人非保本理财产品14058款，存续规模估量为1.00万亿元，在农村金融机
构非保本产品存续规模总量中占比约为86.16%；农村金融机构存续机构非保本理
财产品543款，存续规模估量为0.07万亿元，在农村金融机构非保本产品存续规模
总量中占比约为6.07%；农村金融机构存续非保本同业理财产品223款，存续规模
估量为0.09万亿元，在农村金融机构非保本产品存续规模总量中占比约为7.77%。

2019年第3季度区域银行中，城市商业银行理财产品存续数量与规模均有提升，而
农村金融机构理财产品的存续数量小幅上升，但存续规模估计值略有下降；从产品
对象看，区域银行的零售与机构产品占比均有上升，同业理财占比仍在不断下降，
这也是农村金融机构同业理财产品规模下降的主要原因之一。同时，在银行理财净
值化转型持续深入的大背景下，不同于全国性银行理财余额持续下降，区域银行理
财余额出现回升，反映出区域银行理财能力的不断加强。

从区域银行市场来看，各省区域银行理财业务竞争愈发激烈，资源进一步向头部集
聚。大型区域银行中，继杭州银行、宁波银行之后，徽商银行在8月也已经获得了
理财子公司的筹建批复，理财子公司的多项监管红利有助于推动城市商业银行实现
市场竞争力的飞跃；其余大型城商行均有积极布局净值型产品，加强在投研能力、
人才团队和系统等方面的建设，为理财子公司及产品转型打下基础。实力较弱的银
行份额占比继续下降，一部分银行已经放弃开展理财业务并退出理财产品发行市场
，转向传统的存贷本业或是代销业务。具体来看，江苏省、浙江省、广东省、山东
省区域银行的理财能力仍占据优势，且受头部效应影响，其相对优势进一步加强，
四省区域银行在理财能力百强名单中共占据了总榜单的40%，较2019年2季度上升
了1个百分点。

截止2019年11月15日，市场上已有5家国有行、2家股份行的理财子公司开业，2
家全国性银行、3家城商行的理财子公司申请获得了监管批复，徽商银行作为中部
地区首家获批的理财子公司，体现了监管层对于中部地区区域性银行发展的重视。
此外，在拟设立理财子公司的城商行中，还有江苏银行、北京银行、南京银行、上
海银行、青岛银行、重庆银行、长沙银行、吉林银行、成都银行和甘肃银行等12家
银行等待监管批复。整体来看，资管业务发展较快、理财产品存续规模更大的区域
性银行更容易在较短时间内获批。与此同时，3季度存续理财产品的区域银行有326
家，较2季度减少了51家，小型银行的退出将促使区域银行资管业务集中度进一步
提升。
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表1揭示了各省份、自治区和直辖市区域银行百强数量排名。总体来看，百强银行
正逐渐向浙江、江苏、广东、山东头部区域集中，其他地区百强银行的数量分布则
较为平均和分散。发达地区的银行在面对更加广阔的资管市场的同时，也需要面临
更加激烈的竞争，促使当地银行需要迅速适应监管环境的变化，推动理财业务加速
发展。与此同时，其他地区的区域银行由于经济发展稍慢、竞争程度偏弱，其理财
业务在整体监管环境收严、经济下行的背景下多采取谨慎转型策略。3季度各区域
百强银行数量稳中有变，数量上差异不大。

表1：各省份、自治区、直辖市区域银行理财能力百强数量排名
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